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HERRAMIENTA DE VALORACION

Esta herramienta de valoracién permitird evidenciar el avance realizado en los entrenamientos y el acompafiamiento del equipo de profesionales y orientadores en la Ruta Emprendedora. Si su puntuacion alcanzé el 70% podrd continuar a la fase de postulacién, de lo
contrario es importante reforzar en las debilidades presentadas para realizar los ajustes respectivos.
Los elementos contenidos en esta valoracion fueron:

. Proyeccién Financiera
0. Equipo de trabajo

DATOS EMPRENDEDOR

. Quien es el emprendedor o grupo asociativo

DOCUMENTO
DE IDENTIDAD

1

2. Identificacién de problema o necesidad
3.Segmento de mercado

4. Explicacion de la solucién (Producto Validado)
5. Permisos y Licencias incluyendo Trémites Legales
6. Avances a la fecha del proyecto

7. Competencia

8. Canales

9.

1

PROYECTO

OBSERVACIONES JURADO 1

OBSERVACIONES JURADO 2

OBSERVACIONES JURADO 3

Transformacion primaria de

La emprendedora cuenta con lugar de opereaciones, producto
Minimo Viable, fiene 8 afios de expereincia en el mercado, se
recomienda ampliar e investigar permisos y licencias, ampliar

producto y expone de manera adecuada aspectos relacionados
con su comercializacién. Sin embargo, no se evidencia claridad
frente a los permisos, registros o requisitos normativos necesarios

La emprendedora demuestra fener conocimiento de su proyecto,
sin embargo el modelo de negocio que se presenta no esta claro

Adriana del Pilar Avila Cristancho 23966134 plantas medicinales 75,67%| canales y clientes para la operacion del producto en el mercado. y no se logra direccionar con los requerimientos del programa
Brilda Liliana Combariza Gonzalez 51966258 MICRO JUNGLE La emprendedora no se presentd a evaluacion de PITCH No se presento No se presento la persona
Linea Fortalecimiento, proyecto condonado de fondo
emprender, cuenta con PMV, se recomienda establecer la En relacién con el proyecto objefo de condonacién baijo el
acfividad economica del proyecto comercializacion 6 programa Fondo Emprender, se evidencia que no existe claridad
Agroindustria Bastet de produccién, ampliar clientes, y mercado, y propuesta de valor.  |suficiente respecto al producto actualmente ofrecido por la El emprendedor no fiene el modelo de negocio que corresponde
Héctor Hugo Ordéhez Mancera 900757214 Colombia SAS Mejorar la presentacién de los productos y permisos y licencias.  |unidad productiva. al que fue condonado
ETemprendedor demuUesiia Conocer sU modelo de Negocio, Gl
El emprendedor demosiro experiencia y conocimiento en el El emprendedor demuestra dominio integral de su proyecto; mismo evidencia fener un mercado validado, se recomienda
proyecto. El proyecto no cuenta con permisos y licencias, sin asimismo, evidencia contar con un mercado validado, soportado |establecer un andlisis acertado de la competencia para definir
embargo, el emprendedor cuenta con conocimiento de framites |en su experiencia en el sector, y dispone de un producto estrategias definidas de proyeccion de ventas y adquisicion de
Igor Fallad Rincén 80054964 Agroavicola Suprema 74,00% | y permisos. El emprendedor manifesté contar con PMV. claramente definido y en etapa de consolidacion. nuevos clientes
comercializacién; sin embargo, actualmente presenta una el emprendedor demuestra tener conocimiento de su proyecto
capacidad de produccién limitada, lo cual restringe su asf mismo evidencia poseer un mercado validado con gran
El emprendedor demostro conocimiento en el proyecto,cuenta  |posibilidad de atender adecuadamente la demanda potencial | experiencia en el mismo y con un producto establecido en el
Jorge Armando Garcia Soler 1057465626 | Ganaderia El Ponfon 82,00% | con PMV, presentd inversiones a realizar con los recursos de FE. del mercado. mismo

El emprendedor demuestra frayectoria en el mercado, un cliente
potencial, y conocimiento en el ptoyecto, se recomienda proceso

£l emprendedor evidencia frayectoria en el mercado, identifica
un cliente potencial y demuestra conocimiento del proyecto.
Asimismo, presenta una estrategia de innovacién que aporta
valor a su propuesta.

En virtud de lo anterior, se recomienda avanzar al proceso de
formulacion, con el fin de estructurar de manera infegral el
modelo de negocio, validar los supuestos planteados y fortalecer

el emprendedor demuestra tener conocimiento de su proyecto
asi mismo evidencia poseer un mercado validado con gran
experiencia en el mismo y con un producto establecido en el

JUAN SEBASTIAN HERRERA COMBARIZA | 1014303545  [LAGRIMAS DE DRAGON 88,00%| de formulacion, cuenta con estrategia de innovacion. los componentes técnicos, financieros y comerciales del proyecto. | mismo
Maria Consuelo Ramirez Ramirez 20197911 DELICIAS DONA CHELO No se presentd a Piich No se presenio la emprendedora No se presento I persona
La emprendedora cuenta con PMV, redliza la produccidn de
manera arfesanal, sin embargo cuenta con 10 clientes, no cuenta
con canales de distribucion, no presento proyeccion financiera, el modelo de negocio presentado carece de claridad y no se La emprendedora demuestra tener conocimiento de su proyecto,
se recomienda invesfigar en permisos y licencias, deferminar evidencia una adecuada alineacién con los requerimientos sin embargo el modelo de negocio que se presenta no esta claro
Marleny hurtado 5177391029 |Césmico magic estrategias de canales de comercializacion. establecidos.” y no se logra direccionar con los requerimientos del programa
Milena Mufioz Alonso 1057464749 |Tejidos umamy's No se presenté a Pitch la emprendedora No se presento la emprendedora No se presento la persona
aproximadamente en el mercado, se recomienda ampliar asimismo, evidencia contar con un mercado validado. Se mismo evidencia fener un mercado validado, se recomienda
canales de comercializacion, ampliar portafolio de servicios, de  [recomienda establecer un andiisis riguroso y estructurado de la establecer un andlisis acertado de la competencia para definir
Oscar Eduardo Mufioz Alonso 1057466658 |Olen 76/00%| igual manera, se recomienda profundizar en permisos y licencias. |competencia que permita identificar ventajas comparativasy  |estrategias definidas de proyeccién de ventas y adquisicion de
comercializacién, cuenta con frayectoria en el mercado, clientes |fase de comercializacion, evidenciando frayectoria en el asf mismo evidencia poseer un mercado validado con gran
clave, marca registrada, y el proceso de produccion es a farvés | mercado, consolidacién de clientes clave y registro de marca. | experiencia en el mismo y con un producto establecido en el
Rodrigo Parra Galindo 4221897 Café Suvenir 85,00% | de maquila ubicada en Guayatd. Se recomienda continuar Ruta. | Asimismo, el proceso productivo se desarrolla mediante un mismo
panaderia, rayectoria en el mercado, ventas, clientes. Se soportado en la validacién del mercado y una experiencia asf mismo evidencia poseer un mercado validado con gran
recomienda continuar en el PITH - proceso de formulacion plan — [significativa en el sector, asi como en la existencia de un experiencia en el mismo y con un producto establecido en el
Torcoroma Avendafo Orfega 37328399 La Proveedora 88,33% | de negocio. Confinuar linea CREAR. producto previamente desarrollado y posicionado. mismo




